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Nuovi trend peril Pinot grigio
«Verso un vino poco alcolico»

CONSORZI Iniziative dell'ente di tutela Venezie Doc: dagli Stati Uniti a Londra per dimostrare che € un vino
per tutte le occasioni. Il direttore Sequino: «In Italia collaboriamo con il Fai per generare altri eventi promozionali»

MONICASOMMACAMPAGNA
economia@Ilarena.it

1 Consorzio di tutela
Delle Venezie Doc
continua con le attivi-
tadipromozione all'e-
stero per il Pinot Gri-
gio proiettando per la prima
volta gli orizzonti dalle sta-
gioni piti calde alle festivita
natalizie. Non & un caso: il
bianco trendsetter ha punta-
to strategicamente sugli Sta-
ti Uniti, che assorbono circa
il 40% dell’export, e sul Re-
gno Unito, chene costituisce
il 27% e rappresenta il secon-
domercato diriferimento.

«Le festivita e lo shopping
prenatalizio rappresentano
un’occasione straordinaria
per raggiungere i consumato-
ri, in un’atmosfera convivia-
le che ben si sposa con lo sti-
le Pinot Grigio Doc Delle Ve-
nezie», dice Stefano Sequi-
no, direttore del Consorzio
Doc Delle Venezie.

Una nuova comunicazione

Reduce da masterclass e ap-
positi incontri per consuma-
tori, 'ente mira a coinvolge-
re non solo gli operatori ma
anche un pubblico pitt am-
pio. A questo scopo in Ameri-
cahapropostounaperitivoa
base di Pinot Grigio in dieci
trale gallerie einegozi di lus-
so dedicati al design, all’'arre-
damento e alla moda. L'o-
biettivo era comunicare che
il Pinot Grigio é un vino per
tutte le occasioni, feste com-
prese. «<Un messaggio che &
statobenrecepito e che cida
lo sprint per proseguire su
questa strada». La stagione
promozionale del Pinot Gri-
gio ogni anno trovail suo cul-

mine nel mese di maggio, in
particolare il 17 con il Pinot
Grigio Day. Il vino é presente
nelle principali fiere del set-
tore, a Wine Paris, a Prowein
e a Vinitaly, e
genera eventi
principalmen-
te trala prima-

vera e I'estate.
DagliUsaal

Regno Unito
Ma a Londra,
alla Battersea

Power Sta-
tion, I'ex centrale elettrica re-

centemente convertita in
centro commerciale di lus-
S0, si & presentato come bian-
co perfetto anche in autun-
no o in inverno. In degusta-
zione una selezione di ottan-
ta etichette, abbinate ad as-
saggi e canapé della tradizio-

neitaliana che da sempre co-
stituisce un’at-

trattiva per la

Doc. Se il 95%

del vino va

all’estero, in-

fatti, la deno-

minazione

guarda conin-

teresse a svi-

luppare e a

promuovere il

Pinot Grigio anche nel no-

stro Paese. <A questo scopo

collaboriamo con il Fai per

generare altri eventi promo-

zionali, in grado di coinvolge-

reuna plateameno specializ-

zatar, sottolinea Sequino.
L’ente consortile oggi é al

lavoro con Ismea e Trivene-

ta Certificazioni per elabora-

reinumeri del-

la Doc e deli-

neare le ten-

denze produt-

tive: «In gene-

rale, notiamo

una riduzione

di quantita nel-

la media ri-

spetto ad altre

produzioni»,

spiegail direttore. «Gli imbot-
tigliamenti e le certificazioni
procedono in continuita con
I'annata. Il mercato € vivace,
non vediamo segnali di cedi-
mento nonostante la diffici-
le congiuntura economica
del momento». Le misure di
gestione dell'offerta intro-

dotte continuano a rappre-
sentare

I'ente

priorita.

per

una
Nuove tenden-

ze
II consorzio

sta affrontan-
do anche te-
mi cruciali co-

me la sosteni- o
bilita e il tema dei vini con

minor grado alcolico. «Stia-
mo riflettendo su un percor-
so di modifica del Pinot Gri-
gio perincontrarela doman-
da e nuovi modelli di consu-
mo», afferma Sequino. «Il
mercato estero lo richiede
ma cio impone una seria ri-
flessione per ottenere vini
conmoderata gradazione al-
colicaal passo conil valore».

11 direttore non si riferisce
avini dealcolati ottenuti gra-
zie alla tecnologia ma a quel-
li caratterizzati da un mode-
sto grado alcolico naturale,
che puo essere frutto di una
raccolta anticipata o di pro-
cessi ad hoc sviluppati in
cantina.

La Doc delle Venezie ha
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un’area di produzione che
comprende circa 15mila etta-
ri rivendicati all’anno sui 27
mila ettari potenziali di vi-
gnetoin Veneto, Friuli-Vene-
zia Giulia e nella provincia
autonoma di Trento.

La filiera produttiva é co-
stituita da 6.141viticoltori, da
575 imprese di vinificazione
e 371 imprese di imbottiglia-
mento, di cui 32 estere. Rap-
presenta 1'85% del vino otte-
nuto da uve pinot grigio ita-
liano e i1 43% di quello mon-
diale.

Nel 2023 si sono prodotti
1.145.055 ettolitri, dovuti par-
zialmente alle straordinarie
condizioni meteo, rispetto ai
1.404.594 ettolitri del 2022.
L’anno scorso sono stati im-
bottigliati 1.661.384 ettolitri
rispetto ai 1.624.879 ettolitri
del 2022, paria unincremen-
to del 2,20%, con una media
di 138.449 ettolitri al mese
imbottigliati. Secondo i dati
di Cantina Italig, al 31 genna-
i0 2024 erano presenti in
cantina 1.574.115 ettolitri di
Doc Delle Venezie contro i
1.830.840 ettolitri del genna-
102023 (-14%).
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